GULL INVESTIMENTOS CONSULTORIA DE VALORES MOBILIARIOS LTDA.

POLITICA DE SUITABILITY



1. INTRODUGAO E OBJETIVO

A Politica de Suitability (“Politica”) da Gull Investimentos Consultoria de Valores Mobilidrios Ltda. (“Gull
Investimentos”) tem por objetivo estabelecer os procedimentos e controles para verificacdo da
adequacdo dos produtos, servicos e operacdes ao perfil dos clientes da Gull Investimentos, conforme
preceitua a Resolugdo CVM n? 30, de 11 de maio de 2021 e as praticas de mercado.

A presente Politica é destinada a todos os sdcios, diretores, funciondrios, terceirizados, prestadores de
servigos e demais pessoas vinculadas as atividades da Gull Investimentos, nos casos em que participem,

de forma direta, das atividades de recomendacdo de investimentos aos clientes (“Colaborador”).

Sera de responsabilidade da Diretor de Consultoria e Suitability a propagacao, verificacdo do

cumprimento e atualizagdo desta Politica.

2. VERIFICAGAO DO PERFIL DO CLIENTE

A Politica busca adequar o investimento a ser realizado pelo cliente da Gull Investimento ao seu perfil

de risco, sendo necessario verificar se:
a) O produto, servigco ou operagao é adequado aos objetivos de investimento do cliente;
b) A situacdo financeira do cliente é compativel com o produto, servico ou operagao; e
c) O cliente possui conhecimento necessdrio para compreender os riscos relacionados ao
produto, servigo ou operagao.

2.1. ADEQUAGAO AOS OBJETIVOS DO CLIENTE

Para verificagdo da adequacgdo do produto, servigo ou operacao aos objetivos do cliente, o Colaborador

devera verificar, no minimo:
a) o periodo em que o cliente deseja manter o investimento;
b) as preferéncias declaradas do cliente quanto a assuncao de riscos; e
c) asfinalidades do investimento.

2.2, SITUACAO FINANCEIRA DO CLIENTE

Para verificacdo da situacdo financeira do cliente, o Colaborador devera verificar, no minimo:

a) ovalor das receitas regulares declaradas pelo cliente;



b) o valor e os ativos que compGem o patriménio do cliente; e

c)

2.3.

a necessidade futura de recursos declarada pelo cliente.

CONHECIMENTO DO CLIENTE

Para verificacdo se o cliente possui conhecimento necessario para compreender os riscos relacionados

ao produto, servico ou operacdo, o Colaborador deverad verificar, no minimo:

a) os tipos de produtos, servigos e operagdes com os quais o cliente tem familiaridade;

b)

c)

2.4.

a natureza, o volume e a frequéncia das operag¢des ja realizadas pelo cliente no mercado de
valores mobilidrios, bem como o periodo em que tais operagdes foram realizadas; e

a formagdo académica e a experiéncia profissional do cliente.

DISPENSA DO DEVER DE VERIFICACAO DA ADEQUAGCAO DOS PRODUTOS, SERVICOS E
OPERAGOES AO CLIENTE

O Colaborador ficard dispensado da verificagao do perfil do cliente, quando:

(i)

(ii)
(iii)

(iv)

3.

o cliente for investidor qualificado, exceto se o cliente for (a) pessoa natural ou juridica que
possua investimentos financeiros em valor superior a RS 10.000.000,00 (dez milhdes de
reais) e que, adicionalmente, ateste por escrito sua condi¢do de investidor profissional
mediante termo préprio, ou (b) pessoa natural ou juridica que possua investimento
financeiro em valor superior a RS 1.000.000,00 (um milhdo de reais) e que, adicionalmente,
ateste por escrito sua condi¢ao de investidor qualificado mediante termo préprio; ou (c)
pessoa natural que tenha sido aprovada em exames de qualificagcdo técnica ou possua
certificacGes aprovadas pela CVM como requisitos para o registro de assessores de
investimento, administradores de carteira de valores mobiliarios, analistas de valores
mobiliarios e consultores de valores mobiliarios, em relagdo a seus recursos préprios;

o cliente for pessoa juridica de direito publico;

o cliente tiver sua carteira de valores mobilidrios administrada discricionariamente por
administrador de carteiras de valores mobilidrios autorizado pela CVM; ou

o cliente ja tiver o seu perfil definido por um consultor de valores mobilidrios autorizado

pela CVM e esteja implementando a recomendacao por ele fornecida.

PROCEDIMENTO PARA AVALIAGAO DO PERFIL DE RISCO DO CLIENTE

A verificacdo da adequacdo do investimento ao perfil do cliente iniciard com o preenchimento de

formulario cadastral, contendo, no minimo, as informacdGes listadas no Anexo B a Resolugdo CVM n?@
50, de 31 de agosto de 2021.



3.1. CLASSIFICAGAO DO CLIENTE

Apds o preenchimento do formuldrio cadastral, por meio de metodologia préopria, sera definido o perfil

de investimento do cliente.

A Gull Investimentos, em consonancia com as praticas de mercado, podera atribuir os seguintes perfis

de riscos aos clientes: (i) conservador; (ii) moderado; ou (iii) agressivo.

3.2 CLASSIFICAGAO DOS PRODUTOS

A Gull Investimentos também classifica os valores mobilidrios indicados aos clientes por meio de
metodologia prépria, considerando alguns aspectos:

a) riscos associados ao produto;

b) perfil dos emissores;

c) garantias;

d) caréncias;

e) adequacgdo do produto aos objetivos do cliente;

f) compatibilidade do produto com a situagdo financeira do cliente;

g) capacidade de compreensdo do cliente dos riscos envolvidos no investimento.

3.2.1. INSTRUMENTOS FINANCEIROS COMPLEXOS

A Gull Investimentos entende que a recomendacdo de investimento em instrumentos financeiros
complexos exigira maior conhecimento por parte do cliente, devido ao risco elevado, sendo necessario

um processo de avaliagdo mais rigoroso para sua recomendagao.

3.3. RESULTADO E ADEQUAGAO DO PERFIL DO CLIENTE AO PERFIL DO PRODUTO

Apds a obtencdo de todas as informacgdes necessarias para classificacdo e atribuicdo do perfil do cliente,
o Colaborador responsavel fara a verificacdo se cada perfil estd adequado aos perfis de produtos

indicados pela Gull Investimentos e podera prosseguir com a recomendacdo dos produtos aos clientes.

3.4. VEDACOES

Aos Colaboradores que participem direta ou indiretamente na indicagdo ou recomendacao de produtos

aos clientes da Gull Investimentos é vedado:

a) Recomendar produtos que ndo sejam adequados ao perfil do cliente;
b) Recomendar produtos sem a avaliacdo das informagdes que permitam a identificacdo do perfil

do cliente; e



c¢) Recomendar produtos considerando informagoes desatualizadas do perfil do cliente.

A atividade da Gull Investimentos é de mera orientacdo, recomendacdo e aconselhamento em
investimento no mercado de valores mobilidrios, de forma que a decisdo de implementar tais

estratégias é exclusiva do cliente.

Dessa forma, caso o cliente persista em realizar operacées em que o Colaborador entenda como

inadequadas ao perfil do cliente, é seu dever:

a) Alertar o cliente quanto a inadequacdo do produto ao perfil do cliente;

b) Alertar o cliente acerca da desatualiza¢do ou auséncia de informagdes ao seu perfil;

c) Obter declaragdo de ciéncia do cliente de eventual auséncia, desatualiza¢do ou inadequacao
de perfil, sendo as operagbes executadas por ele, ndo recomendas pelo Colaborador

responsavel.
4, TREINAMENTO
A Gull Investimentos realizard treinamentos peridédicos aos Colaboradores responsdveis pela
recomendacgado de produtos aos clientes para orientar aimplementac¢do das praticas desta Politica, bem
como em eventual atualizagdo das suas praticas.
5. MANUTENGAO DE ARQUIVOS
Toda a documentagdo e arquivos relacionados ao processo de adequacdo do perfil do cliente
permanecerd armazenada nos arquivos da Gull Investimentos pelo prazo de 5 (cinco) anos, conforme
legislacdo aplicavel.

6. VIGENCIA E ATUALIZAGCAO

Esta Politica sera revista e, se necessario, atualizada pelo Diretor de Consultoria e Suitability. Podersa,

ainda, ser alterada a qualquer tempo em razdo de circunstancias que demandem tal providéncia.
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